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Praxis-Seminare mit Matthias Grossmann

Anmeldung: Einfach per Fax an 06021/448-517

 Bitte nehmen Sie mit uns Kontakt auf für eine interne 
	 Schulung.

 Bitte nehmen Sie mit uns Kontakt auf für eine 
	 Einkaufsberatung.

 Wir bestellen _____Exemplar(e) des Buches „Einkauf 
	 leicht gemacht“ zum Einzelpreis von € 19,90*.

	 Wir bestellen  _____ Exemplar(e) des Buches „Die 10 Schritte 
	 zum Einkaufserfolg“ zum Einzelpreis von € 19,90*.

 Wir bestellen _____Exemplar(e) des Hörbuches „Im Einkauf 
	 liegt der Gewinn!“ auf CD zum Einzelpreis von € 19,90*.

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _  
Datum, Unterschrift und Stempel

  Zimmerreservierung				  

Für die Teilnehmer stehen begrenzte Zimmerkontingente zu Sonder-
konditionen zur Verfügung. Nehmen Sie Ihre Reservierung bitte 
rechtzeitig selbst direkt im Hotel unter Berufung auf MGS vor. 

  So melden Sie sich an				  

Bitte einfach die Anmeldung ausfüllen und per Fax zurück senden. 
Die Anmeldungen werden in der Reihenfolge der Eingänge berück-
sichtigt. Die Teilnahmegebühr beinhaltet jeweils die Seminarkosten, 
Unterlagen (Mappe, Buch, CD, Videoaufzeichnungen auf CD, Zerti-
fikat), Mittagessen, Kaffeepausen und Seminargetränke. Ab dem 
zweiten Teilnehmer Ihres Unternehmens erhalten Sie einen Rabatt 
von 10%, ab dem vierten Teilnehmer 20%. Bis zwei Wochen vor 
Seminarbeginn betragen die Stornokosten 25%, danach fällt die 
gesamte Teilnehmergebühr an. Selbstverständlich können Ersatzteil-
nehmer gestellt werden. Die Teilnehmergebühr ist nach Rechnungs-
erhalt, spätestens 8 Tage vor Seminarbeginn, zur Zahlung fällig.

  Ihre Daten:			    		

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _  
Firma:

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _  
Vor- und Zuname, Abteilung:

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _  
Vor- und Zuname, Abteilung:

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _  
Vor- und Zuname, Abteilung:

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _  
Straße/PLZ/Ort:

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _  
Tel./Fax

_ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _  
E-Mail:

Jeder Teilnehmer erhält wahlweise das
 Buch „Einkauf leicht gemacht“ oder 
„Die 10 Schritte zum Einkaufserfolg“ 
sowie das Hörbuch„Im Einkauf liegt 
der Gewinn!“ 

  Einkäufer-Intervall-Training:			
  3 x 2 Tage						    
	 Ort	 Tag1+2	 Tag 3+4	 Tag 5+6
         _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

 Nürnberg	 06./07.10.08	 20./21.10.08	 10./11.11.08
         _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

 Köln	 05./06.03.09	 19./20.03.09	 02./03.04.09
         _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

 Bielefeld	 06./07.10.09	 27./28.10.09	 10./11.11.09
         _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ _ 

	 Preis: € 2.180,00 (€ 365,00/Tag) zzgl. MWST 	

  Selbstbewusster verhandeln im 		
  Einkauf: (neu: 2 + 1 Tag)			 
 23./24. + 25. Oktober 2008 in Frankfurt

 29./30. + 31. Januar 2009 in Bielefeld

 12./13. + 14. März 2009 in Nürnberg

 18./19. + 20. Juni 2009 in Köln

	 Preis € 1.280,00 zzgl. MWST (2 Tage : € 890,00 zzgl. MWST)

  Wie tickt ein Top-Einkäufer?	 		
  4-Tage Seminar in Spanien			 
 15. bis 18. Januar 2009 in Almería

 22. bis 25. Juli 2009 in Almería

	 Preis: € 1.480,00 zzgl. MWST 	

  Abendseminar: Teuflische		  		
  Verhandlungstaktiken (3 Stunden)	
 08. September 2008 in Bielefeld

	 Preis: € 149,00 zzgl. MWST 	

	 * zzgl. € 2,50 Versandkosten innerhalb Deutschlands
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